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CDL CACOAL DIVULGA O CALENDÁRIO DE VENDAS PARA MARÇO

A CDL Cacoal, em conjunto com 
a CNDL, lança o aguardado ca-
lendário de vendas para o mês de 
Março, oferecendo uma valiosa 
ferramenta para as empresas se 
organizarem e tirarem o máximo 
proveito das oportunidades de 
promoção durante o mês.
Com esse recurso, as empresas 

terão uma visão clara dos mo-
mentos ideais para impulsio-
nar suas campanhas de vendas, 
otimizando suas estratégias e 
aumentando suas chances de 
sucesso. O calendário é uma ini-
ciativa estratégica para auxiliar 
os empreendedores a maximiza-
rem suas vendas.

LANÇAMENTO DO AULÃO

LANÇAMENTO DO IMERSÃO

CERTIFICADO DIGITAL CDL/SPC

CDL Cacoal lança o Aulão Dobre 
o Básico em vendas com Thiago 
Varejo. Pode participar empresas 
associadas e não associadas. O é 
um intensivo de 3h que promete 
ensinar os vendedores a dobrar 
os resultados em vendas, aumen-
tar o número de clientes e a do-
brar o valor médio das.

A CDL Cacoal lança a Imersão 
“Gestão em Vendas” com Thiago 
Varejo. Em 8h de treinamento, 
aprenda a desempenhar o pa-
pel de dono e gerente, recrutar 
talentos, estabelecer metas, de-
senvolver e treinar sua equipe, e 
motivá-los para resultados incrí-
veis. Inscreva-se agora e leve sua 
equipe de vendas ao sucesso!

Certificado Digital com a CDL 
Cacoal é sinônimo de redução de 
custo, burocracia e também de 
papel. Certificado digital é inves-
timento, além das entregas fis-
cais, é possível usar o Certificado 
Digital para a emissão de notas, 
autenticação em sites em que 
haja a necessidade da segurança 
da autenticidade, para a assina-
tura de documentos, entre outras 
aplicações.
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REUNIÃO DE ANÁLISE DAS NECESSIDADES DE CAPACITAÇÃO DAS EMPRESAS LOCAIS

No dia 02 de março, quinta-feira, 
a Semict (Secretaria Municipal de 
Indústria, Comércio e Turismo), 
em parceria com a CDL Cacoal 
(Câmara de Dirigentes Lojistas de 
Cacoal), Senac e Senai, promove-
ram uma reunião para discutir 
sobre a qualificação profissional 
das empresas locais. O encontro 
teve como objetivo abordar as 
necessidades de mão de obra 
qualificada enfrentadas pelas 

empresas da região, visando 
buscar soluções conjuntas para 
o aprimoramento do setor. A ini-
ciativa demonstra o compromis-
so das entidades em promover o 
desenvolvimento das empresas 
locais por meio da qualificação 
profissional, destacando a impor-
tância do investimento na capa-
citação dos colaboradores como 
estratégia para o crescimento 
econômico da região.

VENDA MAIS NO MÊS DA MULHER

MULHERES QUE CONSTROEM O VAREJO

QUASE TUDO QUE NÓS FAZEMOS HOJE ACONTECE ATRAVÉS DE UMA TELA

Março é uma excelente oportu-
nidade para o comércio impul-
sionar suas vendas e se destacar, 
uma vez que é o mês dedicado às 
mulheres. Como um público con-
sumidor expressivo, as mulheres 
investem em produtos que va-
lorizam sua beleza e bem-estar, 
tornando-se importantes impul-
sionadoras do mercado. 

A live “Mulheres que Constroem 
o Varejo: precursoras da mudan-
ça” foi realizada no dia 08 de 
março, às 10h, com a participa-
ção especial da renomada espe-
cialista em Colaboração, Cibele 
Vacchiano. Com mais de 25 anos 
de experiência na área, Cibele 
compartilhou insights valiosos 
sobre o papel das mulheres nas 
grandes transformações que o 
país precisa.

O consumidor muda seus hábitos 
constantemente e o que aconte-
ce ao seu redor é também uma 
influência para que a maneira 
de consumir caminhe para um 
ou outro lado. O uso massivo do 
smartphone, por exemplo, im-

pactou profundamente o consu-
mo. Os consumidores são, hoje, 
protagonistas na criação e dis-
tribuição de conteúdo. Cada vez 
mais, os clientes querem estar 
próximos das marcas e viver ex-
periências.
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CDL PRESTA HOMENAGEM ESPECIAL ÀS SUAS COLABORADORAS NO DIA DA MULHERVISITA DE ENTREGA DO PCMS

No dia 08 de março, em come-
moração ao Dia Internacional 
da Mulher, a CDL Cacoal reali-
zou uma homenagem especial 
às suas colaboradoras. Reconhe-
cendo a importância e contribui-
ção das mulheres para a equipe 
e para a sociedade, a CDL Cacoal 
promoveu uma série de ações em 
reconhecimento ao papel funda-
mental das mulheres no ambien-
te profissional e na sociedade 
como um todo.

Na segunda-feira, dia 06 de Mar-
ço, a CDL Cacoal teve a honra de 
receber a visita do SESI para a 
entrega do PCMSO (Programa de 
Controle Médico de Saúde Ocu-
pacional). A ação reforça o com-
promisso da CDL Cacoal com a 
saúde e bem-estar dos seus cola-
boradores, cumprindo as obriga-
ções legais e zelando pelo cuida-
do com a saúde ocupacional dos 
trabalhadores.

As colaboradoras foram surpre-
endidas com mensagens de re-
conhecimento, flores e gestos 
de gratidão em um dia especial 
dedicado a celebrar suas con-
quistas e ressaltar sua força e 
capacidade no mercado de tra-
balho. A CDL Cacoal reforça seu 
compromisso com a igualdade 
de gênero e o empoderamento 
feminino, promovendo um am-
biente inclusivo e valorizando o 
papel das mulheres no contexto 
empresarial.

CDL OFERECE LOCAÇÃO DE ESPAÇO

HOMENAGEM AO DIA DO CONSUMIDOR

Não importa qual seja o seu even-
to ou celebração, o nosso auditó-
rio é o espaço ideal para receber 
até 60 pessoas com conforto e 
comodidade. Com uma estrutura 
adequada e equipamentos mo-
dernos, o auditório oferece tudo 
o que você precisa para garantir 
o sucesso do seu evento.

Para nós, consumidores não são 
apenas números, são pessoas 
que confiam em nós e nos aju-
dam a crescer.
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VOCÊ NÃO FECHA UMA VENDA

AULÃO: INGRESSOS 1° LOTE ESGOTADOS

Os clientes são o maior ativo de 
uma empresa. Então, como você 
pode construir um relacionamen-
to de sucesso com os clientes. O 
primeiro passo é entender que 
o bom atendimento ao cliente 
deve ser a prioridade do seu ne-
gócio. Isso porque vender apenas 
por vender não garante o suces-
so da sua empresa.

Os clientes são o maior ativo de 
uma empresa. Então, como você 
pode construir um relacionamen-
to de sucesso com os clientes. O 
primeiro passo é entender que 
o bom atendimento ao cliente 
deve ser a prioridade do seu ne-
gócio. Isso porque vender apenas 
por vender não garante o suces-
so da sua empresa.

CDL CACOAL LANÇA CAMPANHA 2023 DE APOIO AO COMÉRCIO LOCAL

PLANO DE TELEFONIA MÓVEL PARA PJ

A Câmara de Dirigentes Lojistas 
de Cacoal (CDL Cacoal) lançou 
sua nova campanha de apoio 
ao comércio local para o ano de 
2023. Com o objetivo de incenti-
var o fortalecimento do comércio 
na região e valorizar os estabele-
cimentos locais, a campanha traz 
uma série de ações e iniciativas 
para estimular o consumo nos 
negócios da cidade.

⁣Aumente a eficiência da sua em-
presa com o plano de telefonia 
móvel da CDL Telecom! Com 
tarifas competitivas e recursos 
avançados, você pode manter 
sua equipe conectada e produti-
va onde quer que estejam.

A campanha da CDL Cacoal bus-
ca conscientizar a população 
sobre a importância de comprar 
no comércio local, contribuindo 
para o desenvolvimento econô-
mico e social da região. Serão 
realizadas ações promocionais, 
sorteios, eventos e outras ativida-
des ao longo do ano, com o intui-
to de estimular a participação da 
comunidade nas lojas locais.
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CDL CACOAL LANÇA CAMPANHA 2023 DE APOIO AO COMÉRCIO LOCAL

Com a Páscoa se aproximando, a 
CDL Cacoal preparou dicas espe-
ciais para ajudar os comercian-
tes a aumentarem suas vendas 
durante essa importante data 
do calendário comercial. É uma 
oportunidade única para atrair 
clientes e fidelizá-los, e por isso 
é fundamental estar preparado 
com antecedência.
As dicas incluem a oferta de pro-

dutos e serviços que atendam às 
expectativas dos consumidores, 
como variedade de chocolates, 
opções de presentes e promo-
ções especiais. Além disso, é 
importante investir em uma de-
coração atrativa, divulgar nas 
redes sociais e outros canais de 
comunicação, e treinar a equipe 
de vendas para um atendimento 
qualificado e personalizado.

DIVULGAÇÃO DE WORKSHOPS

ATENÇÃO! 2° LOTE JÁ ESTÁ DISPONÍVEL!

Na Imersão Gestão em Vendas de 
8 horas, você aprenderá a desem-
penhar o papel de dono e geren-
te, recrutar pessoas talentosas, 
estabelecer metas e sistemas de 
premiação, desenvolver e trei-
nar sua equipe e motivá-los para 
atingir resultados incríveis. No 
Aulão Intensivo de 3 horas, Do-
brando o Básico em Vendas, você 
aprenderá a aumentar o número 
de clientes, o número de vendas 
e o valor médio de suas vendas.

Corra para garantir sua vaga no 
Aulão Dobre o Básico em Vendas 
que acontece no dia 19 de abril 
(Quarta-feira), no antigo CineArt. 
Não perca esta oportunidade de 
DOBRAR SUAS VENDAS!


